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ELa industria de ganado es y siempre ha sido una serie de relaciones que esperamos que rindan resultados deseados.

La carne, grasa, tamafio de carcasa y calidad de carcasa son cuatro factores en la industria de la carne de res que nunca desaparecen.
Uno aun podria decir que eso es por qué existe la industria de la carne de res.

A Lofty Producer Goal:

Focus on soma scooptabie el of oo and bull
El desafio para el productor de carne de res es de ajustar estos cuatro factores correctamente y después intentar integrar los becerros sk, st acuc maike s Tt product vl
producidos en el mercado actual. El desafio es dificil porque los cuatro factores no siempre se ajustan de la misma forma en términos Tﬁﬂﬂr’m’:ﬁmﬂ“
de valor a lo largo del tiempo y programas de cria. Ademas, la forma en que los cuatro factores se representan dentro de los becerros Fuental o e carrass

comercializados de un productor cambia lentamente.

Una meta elevada de
Si miramos més detalladamente a los cuatro factores, la carne y la grasa se reflejan en la calificacion de rendimiento y la calificacion productor: Enféquese en
de calidad de carcasa, lo cual refleja un producto bien veteado. Los criadores siempre tratan de equilibrar sus programas con toros algan nivel aceptable de
que produciran carcasas de selecto o de calidad en una calificacion de menos rendimiento. Por lo general, las primas se ofrecen en las  tamafio de vaca y toro basado
calificaciones de rendimiento 1y 2, mientras una calificacion de rendimiento de 3 es el precio del mercado. Los descuentos se aplican  en terreno y disponibilidad de
a las calificaciones de rendimiento 4y 5. alimentos. Después, uno debe

La dif ; lidad | . el d Jicad lifi ' S asegurarse de que un
a diferencia entre calida y se ecto que se cita representana el descuento aplicado a esas carcasas que califican como se ectos. Se pI’OdUCtO sera pmducido que

calcula al restar la diferencia de calidad y selecto del precio citado para una carcasa de calificacion de rendimiento 3. Los descuentos lograra una calificacion

y primas constituyen la tabla de comercializacion, pero no todas las tablas son las mismas. deseada de rendimiento y

calidad para maximizar la
potencial de primas de la
carcasa.

Si los productores conocen su ganado y mantienen la propiedad, determinar la tabla es esencial. Sin embargo, para la mayoria de los
productores vaca-becerro, la seleccién de tabla no es parte de su rutina diaria. Para esta temporada del afio, mientras los productores
se adelantan para comprar toros, el principio general es sencillo: Busque los toros que aumentaran la calificacion de calidad y bajaran
la calificacion de rendimiento.

En los toros que compro recientemente el Centro de Investigacion por Extension en Dickinson, las diferencias esperadas de progenie
(DEP) de lo veteado y el area del ribeye estaban en el primer 25 por ciento de la raza. Ambos toros seleccionados afectaran la comercializacion de la cosecha de becerros
positivamente.

En términos de la DEP de grasa, ambos toros estaban en el medio de la raza, asi que ninguno es excepcional. En el mundo del Centro, la grasa es manejable, pero la
calificacion de calidad y el area del ribeye necesitan ser anclados genéticamente en los becerros. Concedido, mejores DEPs seria bueno, pero uno no puede tenerlo todo.

(Y qué del tamafio? Esto es mas dificil porque la calificacion de rendimiento excepcional y calificacion de calidad son manejables en todo tamafio de ganado. La pregunta
verdadera es: ;Qué es aceptable a los que procesan la carcasa y qué es aceptable al productor de ganado que necesita manejar las manadas de cria?

El cosechador de ganado parece estar bastante comodo con pesos de carcasa calida de entre 500 y 999 libras. Para facilitar las cifras, al tener 60 por ciento al estar
preparado, este ganado pesaria de 915 a 1,650 libras. Estos limites encajan bien con mucho ganado. Sin embargo, no hay mucho ganado que va a finalizarse con menos de
1,000 libras, mientras el ganado de mas crecimiento llegaré a 1,500 libras bastante facilmente. Todo esto significa que la respuesta verdadera vuelve al productor. Como
productor, uno necesita mirar la actualidad. La diversidad dentro de la industria de ganado sigue magnanimo o, tal vez mejor dicho, noble y animado. En tiempos actuales,
la industria se prepara para precios buenos y tamafios mas grandes.

Mucha de la preocupacion por las carcasas grandes cede a producto y demanda cortos, asi que los precios son buenos o aun excelentes. Los costos hacen lo que los costos
hacen, lo cual es aumentar. Trazar los costos e ingresos es nebuloso, sin embargo; del punto de vista del productor, contener los costos es critico.

Tal vez una conclusién no es por seguro, pero basado en la industria magnanima que es un poco nebulosa, el camino a un fin positivo requiere buen planeamiento. No se
sorprenda de esa declaracion que divaga. En cambio, relajese y contemple.

La industria de ganado es y siempre ha sido una serie de relaciones que esperamos que rindan resultados deseados. Ningln resultado en si puede perpetuarse sin afectar el
resto de la industria. Sin embargo, durante tiempos como éste, las fuerzas dentro de la industria tienden a intentar guiar los patrones estacionales de ganancias y pérdidas.
Estos principios rectores tienden a ser empujados por el mercado y seguramente son revelados en el precio en tabla.

En otras palabras, sefales del mercado son las primas y descuentos que se ofrecen para el ganado que esté listo a venderse. Sin embargo, al prepararse los productores de
ganado para comprar toros y manejar la genética, estas primas y descuentos a menudo son tan nebulosos como lo es trazar los costos.

A fin de cuentas, perseguir al mercado no funciona. En cambio, uno debe enfocarse en algin nivel aceptable de tamafio de vaca y toro basado en terreno y disponibilidad de
alimentos. Después, uno debe asegurarse de que un producto serd producido que logrard una calificacion deseada de rendimiento y calidad para maximizar la potencial de
primas de la carcasa.
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