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El Hablaganados 149: El miedo de lo desconocido engendra la renuencia de la 
propiedad retenida  

Por Kris Ringwall, Especialista de ganado Servicio de Extensión de NDSU 
Traducción por Dr. John S. Ballard, Dickinson State University  

En la vida, a menudo es el miedo de lo desconocido que hace que la 
gente no trate las cosas nuevas.  Lo mismo vale para el negocio de 
ganado de carne.  Y eso puede ser una de las razones para la cual la 
propiedad retenida tiene sus detractores. 

Los desconocidos más grandes en la propiedad retenida son el precio 
cuando los becerros del productor están listos para cosechar y el costo 
del engorde.  Yo diría que el desconocido más discutido es los costos 
de engorde.  No obstante, a pesar de estos desconocidos, una 
experiencia positiva con la propiedad retenida debe ser la meta de todos 
los productores de vaca-becerro. 

En mi ocupación como especialista de extensión para los animales de 
cría, muchas demostraciones o actividades han tenido como su enfoque el ayudar a los productores 
a mejor entender su ganado por retener la propiedad hasta la cosecha.  ¿Cuántas de estas 
experiencias han sido positivas?  El número de productores que cambian de vender sus becerros en 
el otoño o después de unas pocas semanas de engordarlos a venderlos cosechados, procesados y 
colgados es muy pequeño, 

El Centro de Investigación y Extensión de la Universidad del Estado de Dakota de Norte en 
Dickinson empezó a retener la propiedad de los becerros en 1996 y continuamos hasta hoy.  Nuestra 
razón principal para retener la propiedad es continuar a coleccionar los datos para evaluar la 
importancia (o la falta de importancia) debe tener la propiedad retenida para las operaciones de 
ganado de carne locales.  Un punto que es absolutamente claro: no hay nada sencilla en cuanto a la 
propiedad retenida. 

En mis columnas anteriores he escrito de la importancia del valor del cuerpo y el valor del becerro en 
el otoño.  El costo total del engorde es otro factor importante de la ecuación.  Pocos productores en 
realidad tienen las facilidades o saben engordar a su propio ganado, así que una relación especial 
tiene que desarrollarse. 

Tal como con cualquier acuerdo, cierta cantidad de fe tiene que estar presente tanto como un medio 
ambiente competitivo bueno.  En nuestro Centro de investigación, el requisito para la recuperación 
de datos electrónica absoluta era esencial.  Habiendo escogido un centro de engorde, los costos 
totales de usar los corrales de engorde para nuestro ganado pueden anotarse. 

Después de repasar 12 lotes de becerros en los años recientes, los costos de engorde han variado 
mucho.  Pero repasarlos no provee un sentido para los costos totales por cabeza para la comido 



(pienso), el espacio, el procesar, el veterinario, la alianza y los cargos misceláneos. El costo total 
incluye todo lo pagado al centro de engorde y todos los demás costos son todos esos costos 
requeridos de enviar los becerros a los corrales incluyendo los certificados de salud, la inspección de 
las marcas y el envío.  

Nuestros costos se basan en los totales.  Muchas de las discusiones sobre el ganado se enfocan en 
la comida contra las yardas contra la administración contra el interés, etc. y a menudo los 
productores de ganado están enterrados por esos números mientras tratan de decidir si deben 
establecer una relación con en centro de engorde.  Se sienten abrumados y olvidan que el total es lo 
que pagan.  No hay costos escondidos cuando se suma el número. 

Para nosotros, los costos individuales del centro del engorde por cabeza y los otros cargos por 
cabeza para los 12 lotes de ganado engordaos desde 1997 eran: el lote #1, $217 para el engorde y 
$24 de costos adicionales; el lote #2, $237 para el engorde y $33 adicionales; el lote #3, $263 de 
engorde y $16 adicionales; el lote #4, $185 de engorde y $23 adicionales; el lote #5, $179 de 
engorde y $21 adicionales; el lote #6, $200 de engorde y $18,74 costos adicionales; el lote #7, $222 
de engorde y $19 costos adicionales; el lote #8, $284 de engorde y $18 de costos adicionales; el lote 
#9, $269 de engorde y $18 de costos adicionales; el lote 10, $251 de engorde y $15 de costos 
adicionales; el lote #11, $284 de engorde y $15 de costos adicionales; y el lote #12, $269 de engorde 
y $16 de costos adicionales. 

Para los 12 lotes de becerros acabados desde 1997, el costo total de engorde por cabeza por 
término medio ha sido $239 y $20 de costos adicionales llegando a un costo total de $259 por cada 
becerro que el Centro de Investigación y Extensión de la Universidad del Estado de Dakota de Norte 
en Dickinson ha engordado y procesado hasta la cosecha.  Tras los años, el costo total más bajo era 
$200 por cabeza y el más alto era $302 por cabeza. 

Para evaluar el valor a la cosecha nos ha costado $259 por cabeza.  ¿Ha sido ésta una experiencia 
positiva?  Más en una columna venidera. 

Qué encuentre usted todas sus caravanas. 

Sus comentarios siempre son bienvenidos en www.BeefTalk.com.    Para más información, póngase 
en contacto con el North Dakota Beef Cattle Improvement Association( la Asociación de 
Mejoramiento de la Carne de Res de North Dakota 1133 State Avenue, Dickinson, ND 58601 o vaya 
a www.CHAPS2000.com en la Red Internet.  
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