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El Hablaganados 483: Comprensivo y proactivo es mejor que defensivo y mediocre

Por Kris Ringwall, Especialista de ganado Servicio de Extension de NDSU
Traduccion por Dr. Michael Cartmill, Dickinson State University

Uno podria concluir que dada la cantidad extrema de variacién dentro de los
precios de carne de res, es indtil tratar de comprenderlo. Eso seria incorrecto.

Sequir el valor de la carne de res es interesante. Sin importar dénde mira uno, hay una| s e s
variacion significante que resulta en un rango de valores. =

Esto ocurre a los becerros de engorde, de fondo documentado o en la cosecha. En la
barrera, variaciones similares ocurren aun hasta la caja.

Uno podria concluir que dada la cantidad extrema de variacion dentro de los precios
de carne de res, es inGtil tratar de comprenderlo. Bueno, eso seria incorrecto, Pero |\ .viio nim. 2: Precios de carme

desafortunadamente, ése es demasiado a menudo el sendero que se escoge. de res encajada—23 de octubre
de 2009; Valor de res muerta;

. y Bajo...$923.34;
Es desafortunado porque cuando escogemos no seguir una comprension mayor, Promedio. . $997 90:

tendemos a ponernos defensivos. ¢Recuerde novillo NUm. 2 que vendimos hace Alto...$1,100.84
tiempo por $84.78 por cien libras de peso vivo menos encogimiento (23 de oct. precio
promedio de seis estados publicado por CattleFax)?

El novillo pes6 1,375 libras. Sin embargo, con una estimacion de encogimiento de 4 por ciento, el total resulto
en 1,320 libras. En otras palabras, el novillo Num. 2 rindié $1,118.83 vivo.

¢Fue un precio justo? La respuesta estuvo en el valor promedio de los 31 productos de por menor fabricados
de novillo Num. 2. El valor era $464.87 por los dos cuartos delanteros y $533.03 por los dos cuartos traseros,
lo cual nos dio un total de $997.90.

Dados los precios promedios, el novillo se vendi6 por méas de lo que valia en la barrera. Sin embargo, se
podria hacer una pregunta adicional sobre los valores basados en los altos y bajos reportados para la semana
del 23 de octubre.

El reporte de ventas semanales de carne de res encajada del Servicio de Comercializacién Agricola del
Departamento de Agricultura de los EE.UU. es la base de los precios. Asi que revisitemos las 420 libras del
cuarto delantero para el novillo Nam. 2.

Se fabricé el cuarto delantero en 14 productos. Basado en el precio promedio, el corte méas valioso era 25
libras de rollo de ribeye a $126.79. Sin embargo, el rango de valores reportados tuvo un bajo de $118.81 hasta
un alto de $143.77. El segundo valor mas grande era 46 libras de rollo de espaldilla sin hueso que trajo
$84.37. El rango en valores reportados era de un bajo de $76.66 hasta un alto de $92.08.

El valor total de los dos cuartos delanteros tuvo un valor promedio de $464.87. Sin embargo, si uno valia los



cuartos delanteros en los precios bajos reportados, el valor seria $426.93. Si se vendiera en el valor alto
reportado, el precio subiria hasta $512.92.

De las 372 libras de cuarto trasero, se generaron 17 productos de por menor. El corte mas valioso era 23
libras de tiras de lomo con un precio promedio de $94.81. El valor bajo reportado fue $88.01, mientras el
valor alto sali6 en $108.52.

El segundo valor mas grande era 13.3 libras de lomo sin grasa en $93.51. El valor bajo reportado fue $87.91 y
el valor alto fue $108.85

El valor total de los dos cuartos traseros era $533.03. Los cuartos traseros tuvieron un valor bajo de $496.41
y un valor alto de $587.92. El valor promedio por el cuerpo total fue $997.90.

El rango de valor de productos total habria sido en un bajo de $923.34 hasta un alto de $1,100.84. Solo
podemos adivinar el precio por cada producto fabricado.

Si todos los productos se vendieron basados en el precio promedio reportado por esa semana, el comprador de
novillo NUm. 2 tendria dificultad en mostrar una ganancia positiva en su inversion. EI sumo del valor
promedio de los 31 productos fabricados es menos que el precio de venta.

Algunos productos en realidad se vendieron por menos, resultando en una pérdida potencial de $74.56. Sin
embargo, también habia la oportunidad esa semana de vender los cortes fabricados en unos $102.94
adicionales.

Hay una variacién en todos los productos de carne de res. Comprender la variacion al nivel del empacador,
ademas de nuestros programas de administracion y genética es importante. Acceder la parte rentable del
mercado de carne de res, es una meta importante, pero no siempre bajo nuestro control.

En este caso, una vez que todos los créditos adicionales se afiadan al valor de la res muerta, novilla Nim. 2
mueve de la columna de pérdidas a la columna de ganancias. Ser comprensivo y proactivo es mejor que ser
defensivo y mediocre.

Que encuentre usted todas sus marcas orejeras.
Sus comentarios siempre son bienvenidos en http://www.BeefTalk.com

Para mas informacion, contacte a la oficina NDBCIA, 1041 State Ave., Dickinson, ND 58601, o vaya al
http://mww.CHAPS2000.com por internet.



