El Hablaganados 357: Hacer caso a los
detalles vale $1.247.872,50

Por Kris Ringwall, Especialista de ganado
Servicio de Extension de NDSU
Traduccion por Dr. John S. Ballard,
Dickinson State University

De vez en cuando, es bueno dar un paseo y pensar.
Si no se piensa asi, piénselo de nuevo, y dese cuenta
de que el mundo seguird y nos pasara si no reflexion-
amos. Mientras repasamos la vida y preguntamos qué
hemos aprendido en cada etapa de la vida, las respues-
tas pueden ser desconcertantes, especialmente si uno
ha anotado los pormenores.

Todos luchamos para hacer las cosas rectamente,
hacer lo mejor y con esperanza lograr nuestros
propositos deseados. Por supuesto, en general la vida
tiene procesos tangibles e intangibles que ultimam-
ente terminan en lo que llamamos nuestra vida. No es
el propdsito del Hablaganados hablar de la vida sino
ayudar a los productores a explorar y a pensar por sus
esfuerzos de ser activos en esa area de su vida que se
dedican a los animales de cuatro piernas, comunmente
llamados el ganado. Y al hacerlo asi, esperamos que
algunos de nuestros pensamientos tengan buen sentido
y que progresemos. Es ese progreso, cuando se anade
al progreso en otras partes de nuestra vida, que nos
permite decir que “la vida es buena”

Otra vez, el proposito del Hablaganados es leer,
reflexionar y preguntarnos por qué hacemos lo que
hacemos cuando criamos el ganado. Algunos da-
tos interesantes se publicaron en la red en la pagina
principal(sitio) del Programa de Administracion de
Comercio de los Ranchos y las Granjas de Dakota de
Norte ( www.ndfarmmanagement.com ) en cuanto al
regreso neto por vaca. Basicamente, durante este si-
glo, los productores de vacas/becerros han tenido por
promedio $128,51 de regreso neto por los Gltimos sie-
te afos y la diferencia entre el 20% inferior y el 20%
superior ha sido por promedio $237,69 por los mismos
siete afos.

Mientras Jerry Tuhy, el Instructor para la Admin-
istracion de Negocios de Granjas para Dickinson, y yo
repasamos e€sos numeros, Jerry opiné que, dados estos
numeros, uno podria decir que basado en el tamafio
de manada medio de 150 animales, un productor hab-
ria tenido $134.935,50 para usar en otras actividades
ademas de criar el ganado. Pero, lo que es mas in-

creible y que ciertamente vale la pena pensar es que el
20% superior de las manadas tenia $249.574,50, casi
un cuarto de milléon de dolares mas que emplear que
el 20% inferior. Esto es increible, y como opind Jerry,
si un productor formaria parte del comercio de ganado
por 35 afios, pareceria que si lo ha hecho correctamente
tendria $1.247.872,50 mas con que jugar que los que
no.

Ahora es asombroso que algunos todavia se pre-
gunten por qué necesitan ser mas creativos y tal vez
pasar algunas horas aprendiendo, implementando y
evaluando los procesos dentro de sus operaciones.
Pues, la respuesta es sencilla, $1.247.872,50. Asi que,
bienvenidos al Hablaganados, sigan pensando y so-
bretodo desfiense para tener metas buenas, cimplanse
esas metas y diviértanse y contribuyan al bienestar de
los demas. Gocen de la lectura, si por nada mas, para
hacerles pensar.

Espero que usted encuentre todas sus etiquetas de ore-
ja.

Sus comentarios siempre son bienvenidos en www.
BeefTalk.com. Para mas informacion, pongase en con-
tacto con el North Dakota Beef Cattle Improvement As-
sociation (la Asociacion de Mejoramiento de la Carne
de Res de North Dakota 1133 State Avenue, Dickinson,
ND 58601 o vaya a www.CHAPS2000.com en la Red
Internet.
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