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El Hablaganados 96: Deje que los becerros crezcan rápidamente, pero use un poco 
de económicas  

Por Kris Ringwall, Especialista de ganado Servicio de Extensión de NDSU 
Traducción por Dr. John S. Ballard, Dickinson State University  

Hace unos años que el Centro de Investigación y Extensión de la 
Universidad del Estado de Dakota de Norte en Dickinson  hace estudios 
sobre la comida de arranque, así que una pregunta que los productores 
me hacen a menudo en esta temporada del año involucra el concepto 
de comida de arranque.  Es una pregunta muy obvia, pero la respuesta 
no es tan obvia. 

Es probable que la gente que vende comida para los animales quieran 
cargar sus camiones y hacer repartos mientras que los que tienen 
becerros no quieran gastar más de lo necesario para mantener los 
costos de entrada a un nivel bajo.  Es semejante a ver el equipo que 
tiene menos posibilidades ganar el campeonato. 

La decisión de usar la comida de arranque se hace donde el camino se bifurca:  un productor va a la 
izquierda y les provee la comida suplementaria o comida de arranque a los becerros y piensa en la 
ganancia; otro productor va a la derecha, no subiendo los costos de entrada por no proveerles 
comida suplementaria a los becerros y acepta tener un becerro (ternero) más ligero de peso. 

¿Cuál camino es mejor?  La respuesta verdadera probablemente esté en el medio.  En la 
administración de ganado para la carne de hoy en día, ambos conceptos tienen valor: el ganado 
necesita crecer para hacer la rentabilidad y el tiempo es dinero.  Para explicar algo del dinero que se 
mantiene en una operación de ganado, repase el inventario fiscal del fin de año de 2001 para el 
Centro de Investigación y Extensión de la Universidad del Estado de Dakota de Norte en Dickinson.  
Nuestro Centro tenía valores de inventario de $9.201 para las cosechas y la comida, $236.686 para 
los animales de cría para el mercado, $259.900 para animales usados para criar, $276.910 (50% 
atribuido a la empresa de ganado) para la maquinaria y equipo y $661.045 (50% atribuido a la 
empresa de ganado) para los edificios y las mejoras..  Ésta es una suma de $1.443.742 de inventario 
final atribuido a la empresa de ganado. 

Sin enojar a los que trabajan con el inventario y el valor de los números, les pido su indulgencia para 
rápidamente hacer un punto en cuanto a por qué algunos productores sobrevén y otros no.  Si usted 
está al final del año y administrando $1.443.742 de inventario, una tasa de interés sencilla de 3% va 
a devolver $43.312 por año para su inversión. 

En una operación de 400 vacas, cada vaca necesitaría contribuir $108 anualmente encima de los 
costos directos para hacer 3% del inventario --- a eso de $,30 al día más que los costos de entrada 
para alcanzar esta expectativa. Pero, los becerros no crecen los dólares, crecen las libras (que 
requiere el tiempo), así usted tiene que traducir el crecimiento potencial (y el tiempo) a los dólares. 



El becerro típico en Dakota de Norte gana 2,3 libras al día desde el nacimiento hasta el destete.  En 
el estudio del año pasado sobre la comida de arranque en el Centro, los becerros que no recibieron 
el arranque ganaron 1,65 libras por día mientras los becerros que recibieron un arranque compuesto 
de arvejas, afrechillo de trigo, melaza y harina de soja sin cáscara ganaron 2,33 libras por día.  Para 
este arranque particular, el científico de animales Doug Landblom reportó una ganancia neta de un 
dólar por cada dólar invertido en la comida de arranque, usando los costos reales de la comida de 
arranque y los precios apropiados de los cambios para los becerros. 

Los suplementarios o arranques varían en precio y el precio del becerro no es necesariamente 
favorable siempre, pero en este caso, proveyéndoles el arranque a los becerros incrementó su valor 
casi $50.  Esto traduce a un poco menos de $,25 al día por temporada en las pasturas de 205 días --
- pero por lo menos los dólares iban en la dirección correcta, y todos los becerros deberían de haber 
estado comiendo el arranque.  La ganancia real para la operación todavía depende en la ganancia 
total de los becerros: la devolución bruta menos los costos directos totales y los costos generales. 

Lo esencial sobre la comida de arranque: no tenga miedo de dejar a los becerros crecer, use algo de 
la económica buena y recuerde que el tiempo es dinero. 

Qué encuentre usted todas sus caravanas. 

Sus comentarios siempre son bienvenidos en www.BeefTalk.com.    Para más información, póngase 
en contacto con el North Dakota Beef Cattle Improvement Association( la Asociación de 
Mejoramiento de la Carne de Res de North Dakota 1133 State Avenue, Dickinson, ND 58601 o vaya 
a www.CHAPS2000.com en la Red Internet.  
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