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El Hablaganados 73: Siga la pista de los ingresos de empresa para desarrollar

un plan de producción para el ganado para la carne

Por Kris Ringwall, Especialista de ganado Servicio de Extensión de NDSU
Traducción por Dr. John S. Ballard, Dickinson State University

Cuando los productores asisten a las sesiones de educación sobre la carne
de vaca un tema común es el becerro.  El valor del becerro, tanto como la
oportunidad de incrementar su valor, se destaca en muchos de esos mítines.

La preocupación con el valor del becerro le llevaría a uno que no es de
nuestra industria a creer que la venta de los becerros es la única forma de
rentabilidad producida por una manada de ganado.  La mayoría de nosotros
que sí estamos en la industria nos damos cuenta de que otras fuentes de
ingresos existen.  En realidad, es posible que las otras fuentes de ingresos
puedan ser aun más grandes que la venta de becerros novillos.

Es importante sacar de los libretes, cajas y otros recipientes los documentos del año pasado e
investigarlos.  Una vez en la pista, rastrear o, cuando hay dudas, a  los ingresos a menudo es
difícil.  En realidad,  la  asignación de los costos es más fácil que la de los ingresos porque los
costos generalmente se asignan a una empresa especifica o a los gastos generales o indirectos. 
Estos gastos indirectos se apropian  de vuelta a las varias empresas basado en el tamaño relativo
de cada empresa.

Si un productor administra 400 vacas y  tiene 20 cerdas que va a parir, la asignación relativa de
los costos puede determinarse.  Los ingresos tienen que ser exactos.  Un productor no diría que
la venta de los cerdos forma parte de la empresa de vacas y becerros.  Desafortunadamente,  los
depósitos a las cuentas pueden combinarse, así que los recibos de venta individuales se
necesitan repasar para determinar de cuál empresa se recibió cada dólar.  Y dentro de la
operación de ganado para la carne hay empresas múltiples, siendo las más obvias los becerros
novillos y los becerros novillas.

El año pasado el Centro de Investigación y Extensión de la Universidad del Estado de Dakota de
Norte en Dickinson vendió 22 becerros novillos a un valor por término medio de $425,19 para los
ingresos sumados de $9.354,11 y 49 novillas a un valor por término medio de $385,20 para los
ingresos sumados de $18.874,61.  Los ingresos sumados para la empresa de vaca/becerro era
$28.228,72.

La siguiente empresa para muchos productores es los becerros de condición previa o
engordados.  Aunque el Centro sí hace la condición previa de becerros, pero no vendemos
ninguno de ellos.  La mayoría de nuestros becerros se venden como becerros novillos acabados.,
nuestra segunda empresa de carne de vaca.
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El año pasado el Centro vendió 116 novillos acabados a la cosecha por término medio por un
valor de $878,15 para una suma de $101.864,96.  No vendimos ninguna novilla acabada.  La
venta de becerros acabados es nuestra empresa más grande.  La tercera empresa para la carne
de vaca en el Centro es el desarrolla de las novillas.  En 2001, desarrollamos la mayoría de las
novillas producidas, pero la venta de estas novillas será en enero de 2002.  La empresa sí generó
la venta de 31 novillas abiertas como animales de un año.  Estas novillas por término medio
trajeron $706,91 para una suma de $21.914,32.  Para este año, la rentabilidad que viene del
desarrollo de las novillas aparecerá en el cambio de inventario, no en venta para el efectivo.

La última empresa es la venta de animales de aparear deshechos.  Esta empresa se debe
mantener separada y puede ser una fuente mayor  de ingresos.  El año pasado, el Centro de
Investigación y Extensión de la Universidad del Estado de Dakota de Norte en Dickinson vendió 24
novillas menores de edad que la vaca media por término medio a $575,37 y una  suma de
$13.808,93.  Setenta vacas deshechas se vendieron a un valor por término medio de $477,92 para
una suma de $33,454,62.   La última categoría de ganado deshecho es los toros, y el Centro
vendió 10 por término medio a $831,73 para una suma de $8.317,30.  Los ingresos totales para la
venta de ganado deshecho era $55.580,85.

La suma para todas las ventas en el Centro de Investigación y Extensión de la Universidad del
Estado de Dakota de Norte en Dickinson para el año 2001 era $207.588,84 por 322 cabezas de
ganado.

¿Entonces, quién paga las cuentas?  Lo esencial es que todas las empresas lo hacen.  En 2001,
aproximadamente, 49% de los ingresos era de ganado engordado, 27% de la venta de ganado
deshecho, 14% de becerros destetados y 10% del desarrollo de novillas.  Sí, los productores de
vacas y becerros son del negocio de vacas-becerros, pero comprender la fuente de los ingresos
es el primer paso para desarrollar un plan sólido para los negocios.

Qué encuentre usted todas sus caravanas.

Sus comentarios siempre son bienvenidos en www.BeefTalk.com.    Para más información,
póngase en contacto con el North Dakota Beef Cattle Improvement Association( la Asociación de
Mejoramiento de la Carne de Res de North Dakota 1133 State Avenue, Dickinson, ND 58601 o
vaya a www.CHAPS2000.com en la Red Internet.

Fuente: Kris Ringwall, (701) 483-2348, ext 103, kringwal@ndsuext.nodak.edu

Redactor: Rich Mattern, (701) 231-6136, richard.mattern@ndsu.edu
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